
1



RESPOSTAS NEGATIVAS 
INDIRETAS: FOCO NO 

INTERLOCUTOR

Liliane Santos
Université de Lille

liliane.santos@univ-lille.fr

mailto:liliane.santos@univ-lille.fr


Introdução
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Ponto(s) de partida
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Triplo

Ato de fala
complexo

Evitar uma resposta
socialmente
reprovada & 

preservar a imagem
pública

- Realização
(in)direta

- Foco no 
(inter)locutor



Estratégias de recusa
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◉ Pedido de repetição do 
enunciado
○ Você pode repetir?

◉ Pedido de explicação
○ Como assim?

Recusas: foco no interlocutor, indiretas
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Foco no 
interlocutor Indiretas

pedido de 
repetição do 
enunciado

Pedido de 
explicação



A classificar

◉ Ameaça ao interlocutor
○ Eu vou brigar com você!

◉ Culpabilização do interlocutor
○ Eu vou ficar doente/ sem dinheiro

◉ Crítica ao interlocutor
o Você tem sempre umas ideias esquisitas, né?

◉ Crítica ao pedido

o Precisa mesmo responder (a isso)?
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Credits

◉ Presentation template by SlidesCarnival
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